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uradstayljamo vam
BNI - ZAGREB WEST

Najveca svjetska organizacija
za poslovno umrezavanje - BN

*Sada se, vise nego ikada, poslovni ljudi Mafiut) stisan g
trebaju umreZavati kako bi ostali u poslu *BNI
nudi clanovima priliku za razmjenu ideja,
kontakata i najvaznije, poslovnih preporuka

4

Zelite li i Vi povecati poslovanje - .-G
svoje tvrtke za 20%, 30%, 50% A —= i

ili cak 100%? - v =wm =m
To je moguce i mnogi su uspjeli! = P AR
Neki BNI &anovi dobili su ¢ak SO R ——
novih klijenata u prve dvije godine

&lanstva, samo putem preporuka. B- Adresa sastanaka:

NI je organizacija poslovnih i stru¢- Hypo Centar - Restoran Spoon
nih preporuka koja pruza pozitiv- Ulica Josipa Marohnica 1

no okruZenje i strukturirani sustav 10000 Zagreb

za razmjenu kvalitetnih poslovnih

preporuka. alle o
KONTAKT: Dominik Crkvendic,
"Ruka ruku mije" BNI Executive Director il '”il'”"h
BNI dopusta da se u jednu gru- Dores Media d.o.0. " || m
pu uélani samo jedan predstavnik BoZidara AdZije 24
iz svake djelatnosti. Biti ¢lan BNI- 10430 Samobor
a znadi kao da imate desetke pro- dominik@bni-croatia.com
davada. Oni rade za Vas jer nose ne- +38598221774

koliko primjeraka Vaih posjetni-
ca sa sobom. Ukoliko ¢lanovi su-
sretnu nekoga tko bi mogao kori-
stiti Vade proizvode ili usluge oni ce

Prednosti

Cetvrtkom od 7 do 8,30 sati

mu uruciti Vadu posjetnicu i prepo-
rutiti Vas potencijalnoj stranci. Sve
se to temelji na dokazanom koncep-

« Povecana izlozenost Vase tvrtke mnogim drugim poslovnim struénjacima.
« Inadajno povecanje poslovanja putem preporuke.

« Nautit cete kako ucinkovito govoriti o svom poslovanju.

- |z03trit Cete svoje prezentacijske vjestine.

« Sudjelovanje u do 52 mrezna sastanka godisnje.

« Pristup BNI Connect-u globalnom internom portalu za umrezavanje, jav-
nom govornistvu i poslovnim vijestima.

« Radionice za povecanje Vase uspjesnosti kao ¢lana.

- Napredne radionice na temu prodaje, prezentacijske vjestine.

« Leadership team trening.

« Sudjelovanje u poslovnim sajmovima.

- Sudjelovanje na lokalnim skupovima.

« | jos mnogo, mnogo vise!




uredstayljame va)

Nacela na kojima gradimo BNI grupe

Tko je Dominik Crkvencic?

- Samo se jedna osoba iz svake djelatnosti moze pridruZiti jednoj BNI grupi.
» Svi sudionici trebaju predstavljati svoju primamu djelatnost, a ne hono-
rarni, sezonski i slicni posao.

- Sudjelovanje je kijucno. Ako ne mozete prisustvovati sastanku, moZete
poslati zamjenu. To se nece racunati kao odsutnost.

» Clanovi mogu doprinijeti dovodenjem posjetitelja na njihove tjedne B-
NI sastanke.

Bio je prvi BNI networker godine u Hrvatskoj. Dominik Crkvenci¢, izve$ni di-
rektor BNI Zagreb West, diplomirao je na Volvo Trucks Akademiji i stekao
znanja i kvalifikacije za uspjesno vodenje market company (poput Volvo
Trucks-a). Radio je kao voditelj prodaje i marketinga vise stranih korpora-
cija i nekih domacih kompanija na hrvatskom i na nekim stranim trzistima.
Posljednjih pet godina u poduzetnickim je vodama te je vlasnik i direktor
nekoliko tvrtki koje se bave savjetovanjem i prodajom investicijskih pleme-
nitih kovina, digitalnim oglasavanjem i poslovnim umrezavanjem, Bio je

tu "Givres Gain” - Tko daje, dobiva!
Ako sam ja pomogao Vama, Vi éete
pomoci meni, a mi ¢emo, oboje ili
obojica, na kraju, imati koristi.

BNI statistika iz 20185. g. pokazu-
je da su BNI ¢lanovi $irom svijeta
zahvaljujuéi 9,3 milijuna preporu-
ka koje su uputili, dobili vise od 7,7
mlrd. USD neto poslova.

Business Networking International
(BNI) osnovao je dr. Ivan R.Misner
u sije¢nju 1985, u SAD-u. Tijekom
30 godina postojanja BNI daje po-
zitivno, podrzavajude, strukturirano
okruzenje za razvoj i razmjenu kva-
litetnih poslovnih preporuka u vise
od 68 zemalja, a od sada i u Hrvat-
skoj. To je okruzenje gdje izgradu-
jete osobne odnose s desecima kva-
lificiranih profesionalaca iz drugih
djelatnosti.

Medusobno pomaganje kroz
umreZavanje

Prosle godine ¢lanovi BNI-a dali su
milijune preporuka koje su generi-
rale milijarde dolara poslovanja jed-
nih za druge. Kao da imate deset-
ke prodavaca koji predstavljaju Va-
$u tvrtku, a za uzvrat Vi predstavlja-
te njihovo poslovanje.

Ali umrezavanje zahtijeva preda-
nost. Najuspjesnije grupe BNI-a
sastoje se od ¢lanova koji se kroz
umrezavanje iskreno zalazu za po-
maganje. Oni su mom¢ad. Kao ¢lan
BNI-a Vi ste odgovorni za postiva-

nje pravila i smjernica organizacije.

Kako se uclaniti?

Prvi korak je pronaéi grupu i posje-
titi ju kako biste saznali vi$e o nama.
To je najlaksi nacin da saznate kako
BNI funkcionira. U protivnome se

Jos$ jednom, prednosti clanstva su bezbrojne!

1. Povedana izlozenost mnogim drugim osobama i tvrtkama koje do sada

nisu bile u vasem djelokrugu.

2. Izgradnja ¢vrstih poslovnih odnosa koji ce trajati cijeli Zivot i donijeti Vam

nove preporuke.

3. Edukativne radionice i mentorstva.

4. {zgradnja prepoznatljivosti, vjerodostojnosti i na posljetku profitabilno-

sti za svakog naseg clana.

prvi BNI networker godine.

lzuzetno vjeruje u vaznost edukacije mladih i aktivni je predava¢ u pro-
jektu "Biti bolji - Be Better", u suradnji s casopisom Poduzetnik. Klju¢ nje-
gova uspjeha su temeljitost, postenje, upornost i posvecenost u svakom

trenutku.

Ponosni je otac troje djece, blizanki Ree i Ele koje su ove jeseni krenule u pr-
vi razred osnovne Skole te sina Jana koji ima 5 mjeseci. Voli skijanje, kam-
piranje, rolanje i rafting te u tome uZiva s obitelji i prijateljima. U slobod-

no vrijeme voli putovati.

to moze usporediti s poucavanjem
$ianja ili voznje bicikla putem te-
lefona - nije bas u¢inkovito, zar ne?
Na sastanku ¢ete imati priliku stati
pred ¢lanove i napraviti reklamu za
svoju tvrtku (osim ako je neki ¢lan u
konkurentskoj djelatnosti, tada jed-
nostavno 'promatrate”). Ponesite
PUNO posjetnica jer ¢ete imati pri-
liku podijeliti ih ¢lanovima.

Nakon sastanka biti cete obavije-
Steni o pojedinostima BNI funk-
cioniranja i moc¢i ¢ete odmah pod-
nijeti kandidaturu za ¢lanstvo. Ako
ne mozete pronaci grupu koju biste
posjetili slobodno nas kontaktirajte.

Ulaganja za ¢lanstvo

Naplacuje se upisnina, godisnja ¢la-
narina i naknada za prostor u koju
je uklju¢en i doru¢ak. Molimo kon-
taktirajte BNI predstavnika kako bi-

ste dobili to¢nu informaciju. Ka-
da predate kandidaturu za sudjelo-
vanje u BNI-u, Va$u ¢e kandidatu-
ru razmotriti Odbor za ¢lanstvo B-
NI grupe i o statusu obavijestiti Vas
prije sljedeceg sastanka.
Svi ¢lanovi djeluju u skladu s pravi-
lima BNI ¢lanstva.
Sto trebate znati:
+ Tjedni sastanci traju 90 minuta.
Clanovi trebaju sti¢i na vrijeme i
ostati tijekom cijelog sastanka.
+ Samo je jedna osoba iz svake pro-
fesionalne djelatnosti prihvacena u
pojedinoj grupi BNI-a.
« Svi sudionici moraju predstavljati
svoju primarnu djelatnost.
« Sudjelovanje je klju¢ni éimbe-
nik uspjeha. Ako ne mozete prisu-
stvovati sastanku, mozete poslati
zamjenu.

Dominik Crkvencié
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